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Skyline kontroluje
odziezowego Roya

GIELDA Spétka podjeta si¢
reanimaciji firmy, ktorej
jednym z gtéwnych
wierzycieli jest Monnari.

Po Semaksie do portfela Skyli-
ne Investment, spotki dorad-
czo-inwestycyjnej, trafila ko-
lejna firmazbranzy odziezowej
— Roy. Skyline kupit ponad 50
proc. udziatow w zywieckiej
spélee za,,symboliczne” 600 zt.

— Mamy juz kontrole nad
radg nadzorczg i przedstawi-
cielaw zarzadzie — mowi Pawet
Maj, czlonek zarzadu Skyline.

Roy jest w upadlosci ukta-
dowej.

— Chcemy zmieni¢ warun-
ki uktadu, by prawdopodobien-
stwo jego realizacji byto znacz-
nie wyzsze — iméwi Pawel Maj.

Zalezna od Skyline spotka
Skyline Interim Management
(SIM) juz zaczeta pracowaé
nad restrukturyzacja firmy.
Roy jest winien wierzycielom
kilkana$cie milionow ztotych.

— Jednym ze znaczacych
wierzycieli jest bank, ktorego
zaangazowanie wrestruktury-
zacje zadhuZeniajest kluczowe
— méwi Pawel Maj.

Drugim jest znajdujace sie
wupadtosci uktadowej gietdo-
we Monnari. Spotka miala
przejaé Roya— podpisata umo-
we w tej sprawie. Na akcje no-
wej emisji, stanowiace 51 proc.
w podwyzszonym kapitale
Roya, miata wyda¢ 1,7 mln zt.
Do ich objecia jednak nie do-
szto, bo nie zostaly spelione
warunki zawieszajgce umowy
przedwstepnej, a samo Mon-
nari przestraszylo si¢ pogar-
szajacej sie sytuacji finansowej
Roya. Objelo jednak obligacje.
W raporcie za IV kw. 2008 1.

konieczne bylto utworzenie od-
pisu na 8,9 mln zt w zwiagzku
zryzykiem ich niewykupienia.
W kwietniu 2009 r. ztozono
wniosek o upadlo$¢ Roya.

— Jeste$my po pierwszym
spotkaniu z wierzycielem.
Wierzymy, ze udanam si¢ ura-
towaé spotke — zapewnia Pa-
wel Maj.

Roy handluje odzieza me-
ska typu casual ze $redniej pot-
ki cenowej w 17 sklepach pod
swojamarka. Sprzedaje tezko-
lekcje do sklepow multibrando-
wych, m.in. Royal Collection.

— Nasza decyzja o zaanga-
zowaniu w spotke wynika
m.in. z efektu synergii, jaki wi-
dzimy miedzy ta spotka a Se-
maksem. Potencjat obu firm
to m.in. 59 sklepéw o po-
wierzchni okoto 13 tys. mkw.
Widzimy tez potencjalne ko-
rzy$ci zwigzane z mozliwoscia
laczenia zakupow produktow,
towaréw i ustug oraz wymiany
wiedzyido$wiadczen w zakre-
sie zarzadzania rozproszong
siecig sprzedazy — tlumaczy
Maciej Komorowski, prezes
SIM ijednoczes$nie czlonek za-
rzadu Semaksu.

Sam Semax czeka na zgro-
madzenie wierzycieli, ktore za-
glosuje w sprawie ukladu.
Sprawa przeciaga si¢, bo do li-
sty wierzycieli zgloszono pro-
testy.

— Nie stanowi to dla nas
wigkszego problemu. Semax
operacyjnie radzi sobie corazle-
piej. OtworzyliSmy dwa sklepy,
planujemy kolejne otwarcia —
wyjasnia Maciej Komorowski.

Skyline nadal rozwaza in-
westycje w spolki z branzy
odziezowej 0 rozproszonej sie-
cisprzedazy. [ksaA]



